Mit spezieller Wihrung Solarausbau forcieren

Solarcoin, eine digitale Tauschwihrung,
konnte laut dem Miterfinder Nick Gogerty
einen rascheren Ausbau der Sonnenenergie
ermdglichen. Warum er das glaubt und wie
es funktioniert, hat Sandra Pfeifer erfragt.

STANDARD: Erst galt Windenergie
als perfekte Anleihenalternative zu
Gold. Jetzt Solarcoin?
Gogerty: Windenergie ist tech-
nisch aufwindig. Will man eine
1,5-bis-2,0-Megawatt-Turbine in-
stallieren, kostet das drei bis vier
Millionen Euro; einfacherund we-
r aufwindig ist es, eine Solar-
zelle am Hausdach zu montieren.
Wihrungstechnisch funktioniert
es besser, wenn etwas an mog-
lichst viele verteilt werden kann.

STANDARD: Wie funktioniert das
System Solarcoin?

Gogerty: Jader Besitzereines Solar-
paneels kann sich bei uns anmel-
den und pro Megawattstunde So-
larstrom einen Solarcoin verrech-
nen. Solarcoins kénnen in Bit-
coins umgewandelt oder gegen

eine herkdmmliche Wihrung ge-
tauscht werden, Das Geld kommt
aus einem grofen Reservepool,
ein kleiner Anteil geht an die Mi-
ners zur Erhaltung des Netzwerks.

STANDARD: Was bedeutet Mining?
Gogerty: Vereinfacht dargestellt ist
es eine Rechenleistung. Miners
auf der ganzen Welt kénnen sich
mittels einer speziellen Software,
die gewisse Serviceleistungen wie
rasche Zahlungsabwicklung und
Gewihrleistung eines sicheren
Zahlungsnetzwerks erlaubt, betei-
ligen. So wird etwa gepriift, ob 100
Solarcoins talséichﬁc fiir echte
Kiufe ausgegeben wurden. Das ist
absolut wichtig zur Erhaltung der
Integritit des Netzwerks. Das Sys-
tem funktioniert dhnlich wie das
Bitcoin-Datencenter, ist aber de-
zentral organisiert.

STANDARD: Das System ist also auf
Transparenz aufgebaut?

Gogerty: Genau. Es gibt in diesem
Sinn keine zentrale Autoritiit. Je-
der mit einem sogenannten Solar-
coin-Wallet (Konto, Anm.] hat
Uberblick iiber die Transaktionen
im gesamten Netzwerk. Transpa-
renz und Vertrauen sind einer der
interessantesten Aspekte dieser
Technologie.

STANDARD: Welchen Anreiz, sich
daran zu beteiligen, bietet Solar-
coin?
Gogerty: Wenn sich unsere Wih-
rungihnlich wie Bitcoin durchzu-
setzen vermag, wird es interes-
sant. Der aktuelle Kurs bei Bitcoin
liegt derzeit bei rund 320 Euro. Es
ibt keinen Grund, warum ein So-
arcoin nicht schon bald zwischen
zehn und 20 Euro gehandelt wer-
den sollte.

STANDARD: Hat Solarcoin  das
Potenzial, eine echte Wihrung zu
werden?
Gogerty: Es ist eine echte Wih-
rung, nur eben eine andere Form
von Wihrung - wie Bitcoin oder
Kreditkarten. Der Unterschied zu
Euros oder Dollars ist, dass die An-
zahl der Solarcoins gedeckelt ist.
In unserem Fall wird es nie mehr
als 98,1 Milliarden Stiick davon
ﬁeben. Man beugt Inflation vor, in-
lem man nicht zu viel Geld in Um-
lauf bringt.

STANDARD: Mit Solarcoin gibt es
einen 40-Jahres-Plan, der auf einer
Solarenergieproduktion von 97,5
Terawattstunden basiert. Wie ka-
men Sie zu dieser Summe?

Gogerty: Das ist eine grobe Schat-
zung der EIA (Energy Internatio-
nal Association), der [EA (Interna-
tional Energy Association) und ei-
niger anderer Gruppen. Da man
dies als eine exponentielle Kurve
verstehen muss, mit einer ange-
nommenen Wachstumsrate von
jahrlich 20 bis 30 Prozent ist es
schwierig, eine exakte Prognose

zu erstellen. Da Sachen meist
iiberschiitzt werden, haben wir
angenommen, dass wirdiese Men-
ge an Strom (97,5 Terawallstun-
den, das entspricht 97,5 Mrd. kWh,
Anm.J iiber einen Zeitraum von 40
Jahren produzieren werden.

STANDARD: Kann Solarcoin in der
Wenbesldndif(eil Gold ersetzen?
Gogerty: Das hangt von Emission
und Akzeptanz ab - der Schliissel
zum Wert einer erfolgreichen
Wihrung liegt in deren Stabilitit
und deren Verbreitung.

STANDARD: In Threm Buch Nature of
Value, das im Juli erscheint, be-
schreiben Sie, wie die Funktion des
Geldes mil Produktionsprozessen
zusammenhdangt. Warum ist das
von so grofler Bedeutung?
Gogerty: Jedes Wirtschaftssystem
baut darauf auf, mit steigender
Produktion billiger und effektiver
zu werden. Im Energiesektor, der
im Grunde nichts anderes als eine
Ware bietet, heifft das: Je mehr
Sol giozellen wir herstell
desto billiger werden sie. Wenn
wir 1000 dieses Jahr und 2000 im
nichsten Jahr produzieren, sin-
ken die Kosten um 22 Prozent. Das
beruht auf Innovation und Tech-
nologie - ganz nach Moore’s Law.
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